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Pierwsze 4 decyzje
Zanim zaczniecie organizować wesele

W Y P E ŁN I J C I E  W E  D W O J E  ·  K I L K A N A ŚC I E  M I N U T

P L A N U J E C I E  D Z I E Ń .  T W O R Z Y C I E  W S P O M N I E N I A  N A  C A Ł E  Ż Y C I E .



Z A N I M  Z A C Z N I E C I E

Nie szukajcie jeszcze sali

Zanim wyślecie pierwsze zapytanie do obiektu, ustalcie te cztery rzeczy. Dzięki nim każda kolejna

decyzja będzie prostsza, szybsza i spójna z tym, czego naprawdę chcecie.

J A K  Z  T E G O  K O R Z Y S T AĆ

Wypełnijcie to we dwoje, przy jednym stole, w jednym posiedzeniu. Zajmie Wam to kilkanaście

minut. Nie musicie znać ostatecznych liczb — wystarczą widełki, w których się mieścicie.



D E C Y Z J A  P I E R W S Z A

Nasz budżet

Nie pytajcie „ile kosztuje wesele”. Zapytajcie: ile MY możemy i chcemy wydać. Dopóki nie znacie tej

liczby, nie wiecie, czy oferta za 450, 550 czy 700 zł od osoby jest dla Was dobra.

Z  D OŚW I A D C Z E N I A  W E D D I N G  P L A N N E R K I

Rezerwa to nie są pieniądze na dodatkowe atrakcje. To bufor na rzeczy, o których dziś nie wiecie,

że będą potrzebne. Zwykle 10–15% całości.

K W O T Y

Kwota komfortowa — tyle wydajemy bez napięcia: ______________ zł

Absolutne maksimum — tego nie przekraczamy: ______________ zł

Rezerwa — na to, czego jeszcze nie wiemy: ______________ zł

D E C Y Z J A  D R U G A

Nasza liczba gości

Jeszcze nie potrzebujecie ostatecznej listy. Potrzebujecie widełek. Sala dla 80 osób i sala dla 180 osób to

dwa różne projekty — i dwa różne budżety.

C Z E R W O N A  F L A G A

Nie podawajcie obiektowi liczby większej niż realna. Wycena urośnie, a Wy będziecie ją potem

negocjować w dół z gorszej pozycji.

O S O B Y

Minimum — tyle osób będzie na pewno: ______________ osób

Realnie — tego się spodziewamy: ______________ osób

Maksimum — więcej nie zaprosimy: ______________ osób

D E C Y Z J A  T R Z E C I A

Nasze wesele

Nie pytamy jeszcze o kolor serwetek. Pytamy o charakter dnia — bo to on decyduje, jakiego obiektu w

ogóle szukać.



W S K A Z Ó W K A

Pomyślcie o klimacie i wrażeniach, które mają towarzyszyć Wam i Waszym gościom. To będzie

Wasz kompas przy każdej kolejnej decyzji.

C H C E M Y ,  ŻE B Y  N A S Z E  W E S E L E  B Y ŁO

eleganckie

swobodne

kameralne

duże

klasyczne

nowoczesne

imprezowe

spokojne

inne: ______________

O P I S Z C I E  J E  T R Z E M A  S ŁO W A M I

______________ / ______________ / ______________

D E C Y Z J A  C Z W A R T A

Nasze priorytety

Tu zaczyna się prawdziwa praca. Gdybyście mogli wydać więcej tylko na trzy elementy wesela — co by

to było? Jedzenie? Muzyka? Zdjęcia? Dekoracje? Komfort gości? Lokalizacja?

PA M IĘT A J C I E

Nie chodzi o to, co wypada. Chodzi o to, co jest dla Was naprawdę ważne — bo na tym nie

będziecie oszczędzać, a na reszcie spokojnie możecie.

G D Y B Y ŚM Y  M O G L I  W Y D AĆ  W IĘC E J  T Y L K O  N A  T R Z Y  R Z E C Z Y

1. ______________________________

2. ______________________________

3. ______________________________



Teraz możecie zacząć szukać sali

Macie kierunek. Każda kolejna decyzja będzie łatwiejsza, bo wiecie, do

czego ją porównać. A kiedy przyjdzie moment podpisania pierwszej

umowy — mam listę 255 pytań, które warto zadać wcześniej.

weddingdesign.pl/zanim-podpiszecie


